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Auswertung der Umfrage 12.7. - 30.7.2023

Bernd Schodnhaar, September 2023



Dorfladen Konzept Umfrage Daten

Haushalte

Buoch: 320
Rohrbronn: 330
Summe: 650

RUCKLAUF: 28%

Teillnehmer

Buoch: 92
Rohrbronn: 60

Sonstige: 30

Online: 163 Papier: 19

12. 7. -30. 7. 2023

SUMME: 182



Rucklauf-Statistik

~ Datensatze abgeschlossen i
Interviews gesamt

Fragebogen Klicks 5 " Giiltige Falle (Download)
e [
& : : .
S Soglodemogrgfle (Demonstr: 573 160 180 180 _
sociodemographics
Gesamt 573 160 180 180

Einzelstatistik zu Ausstiegsseiten
Soziodemografie (Demonstration)

Letzte bearbeitete Seite Datensatze abgeschlossen / Interviews gesamt / kumulativ
Seite 5 160 163 168
Seite 4 0 5 168

Seite 3 0 6 174

Seite 2 0 5 179

Seite 1 0 1 180 |

Gesamt 160 180

Insgesamt wurden 573 Aufrufe (Klicks) fur diesen Fragebogen aufgezeichnet (einschlieRlich
versehentlicher doppelter Klicks, Aufrufe durch Suchmaschinen, ...).

Ricklauf im Zeitverlauf

Sie kdnnen das Diagramm per Rechtsklick — Grafik speichern unter in Druckauflosung herunterladen.
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1. In welcher Ortsgemeinde wohnen Sie?

Sie konnen den Fragebogen auch ausflillen, wenn Sie im restlichen Remshalden oder einer Nachbargemeinde wohnen

() Mein Wohnort ist Buoch
() Mein Wohnort ist Rohrbronn
() Mein Wohnort ist im restlichen Remshalden/Nachbargemeinde

® Buoch92 @ Rohrbronn60 @ Sonstige 30




2. Wie wichtig fur Sie finden Sie die Idee, in den Ortsteilen Buoch und Rohrbronn einen fu8laufig
erreichbaren Dorfladen zu errichten?

Ein Dorfladen ist als sozialer Treffpunkt mehr als eine weitere Einkaufsmoglichkeit und wird durch die Kooperation von
Kommune und engagierten Blirgern am Leben gehalten (siehe dazu link ,Heimat und Ortsentwicklung" unten)
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3. Bitte bewerten Sie die fiir Sie wichtigsten Aspekte eines zukiinftigen Dorfladens. Wichtige Aspekte Dorfladen

Hier geht es darum, Schwerpunkte und madgliche Erweiterungen, die GUber den bloBen Einkauf hinausgehen, zu finden. 5
unwichtig sehr
wichtig
3,81
Einkaufen vor Ort ,wenn man was vergessen hat" O OO0 0 3,75 —
Kurze Wege, reduzierter Verkehr und CO2 FuBabdruck OOOO0O
Kurze Wege weil korperlich eingeschrankt OOO0O0O :
2, T ) I

Kleinere Kinder kdnnen vor Ort ,einkaufen lernen" OOOO0O
Kann meine eigenen Agrarerzeugnisse dort anbieten OOO0O0O
Wirde den Einkaufsort gerne als sozialen Treffpunkt nutzen, z.B. (Reparatur-)Café, 00000 1,25 +— —
Postfiliale, Mitarbeit, weitere Beispiele bitte unten anfligen

OO0O00O0

0000

OO0O00O0

Sozialer Treffpunkt

Kurze Wege, CO2, Verkehr
Korperlich eingeschrankt
Kinder einkaufen lernen
Agrarprodukte anbieten

Einkauf vergessene Artikel



4. Wieviel Prozent ihres Einkaufs konnen Sie sich vorstellen, regelmagig in einem zukiinftigen Dorfladen vor
Ort zu tatigen?

Gemeint ist der Anteil aller in Ihrem Haushalt anfallenden Besorgungen, vorausgesetzt die Artikel sind im Dorfladen
verfugbar. Die Preise durften hier iUber denen beim Discounter liegen
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Ich werde dort nicht einkaufen
ca. 10%
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ca. 30%

Kann ich nicht einschatzen

Geschatzter Einkauf im Dorfladen
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5. Wieviel Personen wohnen in Ihrem Haushalt ?

Diese Angabe hilft uns abzuschatzen, wie groB Ihr voraussichtlicher Einkaufsumfang monatlich ist

HaushaltsgroBe:

Haushaltsgrofden
60
54
48
45
30
15 L

Eine Person

/Zwel Personen
Drel Personen
Vier Personen
Funf Personen
Sechs Personen | =




6. In welchem Jahr sind Sie geboren?

Geburtsjahr:

1934 1941 1947 1952 1957 1961 1965 1970 1974 1978 1982 1986 1990 1995 2006 (leer)

Geburtsjahr Durchschnitt
1980
1974
1973 -
1965 -
1958 -
1953
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7. Sind Sie momentan erwerbstatig?

() Ja, ich bin erwerbstatig.

() Nein, ich bin Rentner.

() Nein, ich bin Hausfrau oder Hausmann.
() Nein, ich bin nichts von alledem.

Erwerbstatigkeit
Sonstige 119
6 0, 120
Hausfrau/mann \
- 100
80
i Jin
19 % |
-~ Erwerbstitig 60
67 % |
40
20 15 11

Erwerbstatic  Rentner/in Hausfrau/mann  Sonstige

Erwerbstatigkeit Prozentual



8. Wie hoch ist ungefahr Ihr monatlich verfugbares Einkommen?

Diese Angabe hilft uns abzuschatzen, wie groB Ihr voraussichtlicher Einkaufsumfang monatlich ist

O
O
O
O
O
O
O
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O
O

weniger als 250 €

250 € bis unter 500 €

500 € bis unter 1000 €

1000 € bis unter 1500 €

1500 € bis unter 2000 €

2000 € bis unter 3000 €

3000 € bis unter 4000 €

4000 € bis unter 5000 €

5000 € und mehr

ich will darauf nicht antworten

 Obwohl die Umfrage anonym stattfand, kreuzten 27% der Befragten den Punkt ,,ich will darauf
nicht antworten® an, so daf hier keine statistische Auswertung durchgefuhrt wurde.



9. Konnen Sie sich vorstellen, ehrenamtlich am Dorfladen mitzuarbeiten?

Dies kann auf unterschiedlichste Art geschehen, vom z.B. Anbieten eigener Agrarprodukte, der Mitarbeit im/flr den
Laden, Anbieten von Reparaturen/Gerateleihe, Kuchenbacken fur den Verkauf, Organisation, etc.

Nein, keine Mitarbeit
Zeitlich befristete Mitarbeit im Laden

Handwerkliche Hilfe bei Einrichtung und Betrieb

Anbieten von selbstgemachtem Essen/Kuchen/Nahrungsmitteln etc.

Wirde gerne ab und zu mitarbeiten mit z.B.

Wirde gerne intensiv mitarbeiten mit z.B.
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10. Haben Sie einen Vorschlag fir eine Einrichtung oder ein Gebaude im Ort, wo nach Ihrer Meinung ein
solcher Dorfladen am besten platziert ware?

Die vorgeschlagene Stelle sollte fuBlaufig (<800 m) erreichbar sein und eine Flache in der GréBenordnung von 70-
100gm besitzen
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11. Konnen Sie sich vorstellen sich an einem Vereins- oder Genossenschaftmodell fiir den Dorfladen zu
beteiligen? Welchen Vorschlag zur Finanzierung eines solchen Projekts gabe es Ihrer Meinung nach noch?

Welchen Betrag waren Sie bereit, jahrlich dafiur aufzuwenden?
Solche Modelle kdnnten beispielsweise Uber Mitgliedsbeitrage oder Eigentimerbeteiligungen zur Anschubfinanzierung im
Zusammenhang mit Fordergeldern funktionieren.
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12. Was wiirden Sie noch gerne erganzen, fragen oder kritisieren?

Hier kdnnen Sie alles unterbringen, was bisher entweder nicht abgefragt oder vergessen wurde. Ebenfalls ist hier Platz
fir weitere Vorschlage, wie das Projekt nach Ihrer Meinung erweitert werden kann.
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Fazit (verklrzte Zusammenfassung)

* Die Wichtigkeit eines Dorfladens ist eindeutig (88% Wichtig/Sehr wichtig)

* Wichtigste Aspekte: Kurze Wege, Reduktion Verkehr (CO2), sozialer Treffpunkt,
Kinder lernen einkaufen vor Ort

* GroBer Anteil der Befragten ist erwerbstatig” (67 %)

* Antell des Einkaufs im Dorfladen ist sehr hoch (50 Befragte wiurden bis zu 30% ihres
Bedarfs dort einkaufen, 48 bis zu 20%, 29 bis zu 10%

* Eine Mitarbeit im Dorfladen sowie die Beteiligung Uber einen Genossenschafts-/
Vereinsbeitrag konnten sich die Mehrzahl der Befragten in unterschiedlichen
Auspragungen vorstellen (siehe Tabelle)

* Signifikanter Unterschied Alter/Erwerbstatigkeit zwischen Online/Papier



Anmerkungen

- Finanzierung: Privatwirtschaftlich rechnet sich ein Tante Emma Laden in einem 600 Einwohner Dorf nicht (sonst
wurde es die ja alle noch geben). Daher zwingend notwendige Unterstutzung durch Kommune (z.B. geeignete
Raume, Mietkostenzuschul3 etc.), Verbande und Forder-Institutionen (Land, Bund, EU etc.).

- Mitarbeit: Die Einwohner vor Ort mussen bereit sein das Projekt mitzutragen und sich (moglichst ehrenamtlich
und durch inr Einkaufsverhalten) engagieren.

- Realisierung: Ein Dorfladen entsteht dort, wo Personengruppen als Initiatoren tatig werden. Eine ausreichend
hohe Zahl von Blrgern mulB3 dauerhaft bereit sein, in einem kleinen Laden mit begrenztem Sortiment einen Tell
des Bedarfs zu eher hoheren Preisen einzukaufen

+ Vereinsgedanke: Nicht Gewinnmaximierung sondern Kostendeckung und langfristige Erhaltung ist das Ziel
eines Dorfladens (in diesem Sinne sollte solch ein Projekt von der Kommune auch behandelt werden)

- Im besten Fall wird sich solch ein Dorfladen als zentrale, soziale Anlaufstelle etablieren, welche durch die
Kommune in Zusammenarbeit mit einem Vereins- oder Genossenschaftsmodell plus ehrenamtlichem
Engagement am Leben gehalten und immer wieder erneuert wird
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- Ende -

Vielen Dank furs zuhoren

Bernd Schdnhaar, September 2023



